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AGENDA DEL DIA

(J SALUDO Y PRESENTACION DE LOS PARTICIPANTES

( DINAMICA PARA ACTIVIDAD DE PRESENTACION Y ROMPER EL HIELC

O MENSAJE DE REFLEXION

( SOCIALIZACION DE LA CARTILLA

(J REGLAS DE CONVIVENCIA

O INICIO UNIDAD NUMERO UNO.

S OCﬁVCI .I < Fondo Adaptacion
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Conociendonos...

Nombre completo

Ocupacion actual

Nivel de desarrollo
De laidea de negocio

Expectativas que se
tienen frente altaller

L™ El emprendimiento = peinhocienda
@l es de todos
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“Quien eres y que traeras
a mi fiesta”

wwwwwwwww

LeeEn | o Fondo Adaptacion
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Mensaje para iniciar la capacitacion

“El mejor momento para plantar un
arbol fue hace veinte anos.

El segundo mejor momento es ahora” -
proverbio chino.

Video de inicio



y2mate.com - No Tengas Miedo a Comenzar de Nuevo  Vídeo de Motivación para Emprendedores _480p (1).mp4

SOCIALIZACION DE LA CARTILLA

£l emprendimiento  pinhaclenda
es de todos

Cartilla guia PN.

Informacidn tedrico —practica
Conceptos claros

Guiada por chochequin
Tiene 8 unidades

Por semana se ven dos
unidades

- P T Serovorimen




Reglas de convivencia

TIENES QUE APRENDER LAS
REGLAS DEL JUEGO...

...LUEGO TIEI"I.I_EE QUE JUGAR
MEJOR QUE EL RESTO.

MOEOEMPRENDEDOR COM

- Fondo Adaptacion




Desarrollemos la pagina 5 de la cartilla, con letra clara.

INFORMACION GENERAL DEL EMPRENDEDOR

En los siguientes espacios diligencia legiblemente, en tinta negra y sin enmendaduras, cada uno de los datos basicos.
Agradecemos sinceridad en las respuestas. Recuerde que estos datos aportaran a la base de datos del proyecto.

Nombre y apellidos completos:

Nombre asociacion (Si aplica):

Identificacion o NIT :

Celular:

Departamento: Municipio:

Direccion: Barrio: Estrato:

Edad: Estado civil: Género:

Estudios:

Ninguno __ Primaria __ Secundaria __ Ténico __ Pregado __ Posgrado __
Linea estratégica de su plan de negocio:

¢ Vivienda disponible, puesto plaza de mercado ___

e Lote propio, lote Fondo Adaptacion, vivienda completa
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4l os de todos

@t Fondo Adaptacién




Datos de interés.

Para el tercer trimestre de la vigencia del 2020 el numero de
empresas en Colombia se incrementod en un 2,9%

Paso de 82.371 unidadesenlJulio a 84.724 empresas
99,5%3 son microempresas , Las actividades econdmicas que

tuvieron mayor crecimiento son los siguientes: sectores de
servicios, comercio e industria,

El emprendimiento ' jginhacienda * Fondo Adaptacién

78 es de todos




JCOMO INICIAR UN NEGOCI10?

‘ r
Hacer/
4 _ Arrancar Poaas

Orgamzar :

i 3 ; | € el negocio

4 Conseguir = ¢] Negocio
y = - Elaborar los recursos
fomarla * e] Plan
Identificar ¥ decision de

Tener la Negocio

Vocacion / oportunidad
Ganas  de negocio

L™l El emprendimiento  pinhacienda
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TEMAS

éQué es la metodologia Lean?
Lean Canvas: un lienzo para emprendedores

El qué

El quién

El porqué

El como

LEAN CANVAS

t El emprendimiento i .
&}; es de todos Minhacisnda:
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La metodologia Lean busca impulsar el desarrollo de nuevos
productos y dotarlos de un valor mayor de cara al cliente y, al
mismo tiempo, eliminar las ideas que no son tan efectivas.

Validar el Validar el
problema mercado

Validar el Validar la
producto disposicion
o la solucion R EDE]

Wl oe doooa ot | Minhaciends < Fondo Adaptacién




OBSERVACION
PERCEPCION

S OCﬁ};*‘fCl < Fondo Adaptacion




Mire el grafico y diga €l COLOR no la palabra

AMARILLO AZUL NARANJA
ROJO VERDE
MORADO AMARILLO ROJO
NARANJA VERDE
AZUL ROJO MORADO
VERDE AZUL NARANJA

Conflicto Derecha - lzquierda

La parte derecha de su cerebro intenta decir el color
pero la parte izquierda insiste en leer la palabra.

@t Fondo Adaptacién




@t Fondo Adaptacion

L
"\,'H‘.

El emprendimiento |
es de todos




El emprendimiento pinhacienda - Fondo Adaptacion






cmﬂtmdﬂd

g". Ele dr:;;:dd imiento  winhacienda * Fondo Adaptaci{in




Creatividad: Es la generacion de ideas utiles y
novedosas (Stein).

Es el proceso de generar ideas originales que
tengan valor (Ken Robinson).

A o teioace . [ < Fondo Adaptacién




Ser Creativo consiste en ser capaz
de ver las cosas de manera
diferente...

A o teioace . [ < Fondo Adaptacién



http://images.google.es/imgres?imgurl=http://www.icretcreatividad.com/archivos/creatividad.jpg&imgrefurl=http://librefinancieramente.wordpress.com/category/ser-excelente/&usg=__1nzpIiZi5ENTVhnuknLUGS4t358=&h=493&w=346&sz=23&hl=es&start=7&tbnid=WNjyMlnPyfs73M:&tbnh=130&tbnw=91&prev=/images?q%3Dser%2Bcreativo%26gbv%3D2%26ndsp%3D20%26hl%3Des%26sa%3DN

Consiste en hacer surgir de una idea nueva.

Creatividad (Es el medio que nos permite solucionar un

problema)

G Repvendigld < Fondo Adaptacién

Aplicar de forma practica laidea que se nos ha
ocurrido para solucionar el problema.

(Es el fin)




Encontrar soluciones innovadoras a los problemas que se
plantearon en el paso anterior.
Preparacion de |la entrevista.

El emprendimiento  pginhacienda
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IDEAR
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La
Innovacion

. . GENERA
¢Por que es flexibilidad
importante

innovar ? La
Innovacion
diferencia a

las

empresas y

. @ |asvielve
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INVENTO Vs INNOVACION

<\ 7

— o /
INVENTO. - ~ INNOVACION
“Idea que no se ejecuta”./ ~ “Idea ejecutable —
CENTRADA EN UN
DOLOR’.

crdorodce T [RREEEE < Fondo Adaptacién




ygcién

Invento Vs Inno

Dolor
solucionado?
@ 2 Fondo Adaptacion




Invento Vs Innovacion

Ana se le ocurrio vender un pantalon para picnic? -tendria éxito?
Que dolor le apuntaria?

L™ El emprendimiento = peinhocienda
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Invento Vs Innovacion

A Ben continuamente se le
presentan problemas con |la
lactosa, entonces decide crear un
empresa que fabrica y distribuye
boxers para hombre y mujer
antiolorosos de gases, ud lo
compraria?...

es crear ropa interior con compresas de
carbon vegetal, material capaz de diluir
el olor de las flatulencias.

L™ El emprendimiento = peinhocienda
@l es de todos
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SER
DIFERENTES

LA INNOVACION TRASCIENDE
EL STATUS QUO DE LA
COMPETENCIA O MERCADO

@t Fondo Adaptacién




v’ La Innovacién de los productos

v’ La Innovacidn de Procesos

v’ La Innovacién Organizacional

L™l El emprendimiento  pinhacienda
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NIVELES DE
INNOVACION

Innovacion Evolutiva

Innovacion Incremental

L™ El emprendimiento = peinhocienda
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OBJETIVO

SOLUCIONAR ATENDER SATISFACER
PROBLEMAS NECESIDADES DESEQOS

N o dotocos " (R SOCW“’(] < Fondo Adaptacién




Como identificar las ideas de negocios.

(37 E\emerendimiento Siginhacienda @t Fondo Adaptacion



y2mate.com - Millonario a los 14 años vendiendo galletas para perros  Rys Ruffery _480p.mp4

Quién
PROTAGONISTA

d SE LE SOLUCIONAN
PROBLEMAS

O ATIENDEN NECESIDADES

O SATISFACEN DESEOS
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A QUIENVES?

s S PO | Rl
 makeagitcom
Ammdtrondibe o - | betrabend A

EL emprendimiento = pinhacienda o »
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Perfil del Cliente

Qué disfrutan
Con qué sueiian

Qué aprecian

) BENEFICIOS

A qué dedican su dia
Como usan su tiempo
Qué tareas tiene
Cémo lleva a cabo sus
tareas.

TRABAJOS
DEL CLIENTE

" FRUSTACIONES

Qué les preocupa

A qué le temen

Qué molestias tienen

Qué hace que se sientan mal

Maria de los Angeles Lucero Bringas PhD

Qué aumenta su satisfaccion
Coémo calculan el rendimiento

Fuente: Osterwalder

El emprendimiento  pginhacienda. S 0 c“‘{,»*’ a
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La clave..

ol 5L coerendimiento | Winhacienda Socya 4 Fondo Adaptacién




iiTa NO te
dedicas ahora
a producir
productos o
servicios...!!.

NO

@t Fondo Adaptacién




iiTU te dedicas
ahora al
negocio de la
empatiay la

g o~

“ 5. B9

creacion de ' ‘&
valorll. - B4

e
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EJERCICIO |
Innovar a partir de un
problema

L™l El emprendimiento  pinhacienda
L2l es de todos
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B~ W

. Perdida de los cultivos en cosecha.
. Comercializacion de los productos

del sector primario con poco valor
agregado.

Falta de industria en la region.

Falta de oferta de productos locales,

2h

que hacen parte de la canasta (IR
familiar.

= %)

(37 ELemprendimiento pinhacienda < Fondo Adaptacion




Realicemos |la hoja de trabajo 1.
Ayudemos a chochequin

Hoja de trabajo 01
Problema

Identifica el problema o necesidad que hay en el mercado, en relacion a su emprendimiento.

Cliente/Usuario Problema Meta

L™ El emprendimiento = peinhocienda
@l es de todos
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Hoja de trabajo 02

¢Qué estamos solucionando?

¢ Por qué loestamos solucionando?

¢Por qué es un problema?

Simplifiquelo

L™l El emprendimiento  pinhacienda
L7 es de todos
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Hoja de Trabajo 01

Problema

Identifica el problema o necesidad que hay en el mercado, en relacién a su emprendimiento.

Cliente/Usuario

Problema

Meta

—

L™ El emprendimiento = peinhocienda
@l es de todos

Hogares del municipio y veredas
Tiendas, supermercados abastos,
bodegas y establecimientos de aba
trotes

Panaderias y restaurantes,
comedores escolares.

E_.LJ

. Perdida de los cultivos en

cosecha.

Comercializacion de los
productos del sector primario
con poco valor agregado.
Falta de industria en la region.
Falta de oferta de productos
locales, que hacen parte de la
canasta familiar.

d.

b.

Transformacion de producto del
sector primario

Llevar al mercado un producto
innovador para el sector
agroindusria.

Generar una linea de productos
trasformados con marca propia de
la region
Contribuir al desarrollg
econdmico social del municipio

@t Fondo Adaptacién



Hoja de Trabajo 02

¢Queé estamos solucionando?

Aprovechamiento de los productos agricolas propios de la region transformandolos en productos que
aportan al sector agroindustrial valor agregado.

¢Por qué lo estamos

solucionando?

Porgue se quiere reactivar la economia del municipio, creando una industria que aproveche los productos propios de la
region, beneficiando a los productores de las diferentes zonas rurales.

Transformar productos agroindustriales inocuos que aporten nutricion y bienestar a la comunidad, generando empleos
v bienestar social.

éPor qué es un problema?

En el municipio de Gramalote es un gran producto de platano chocheco se tiene estimado una producciOn
de XX toneladas, dicho alimento no es aprovechado en su totalidad lo que nos lleva a crear una industria
alimenticia que le de valor agregado v lleve al mercado un producto con alto nivel nutricional.

Simplifiquelo

Procesar [125000 kilos para sacar ala venta 25000 kilos de harina de pldtano en el primer afio.

@t Fondo Adaptacién
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¢QUE PIENSA Y SIENTE?

Lo que realmente le importa
Principales preocupaciones,
inquietudes y aspiraciones

¢QUE OYE?
Lo que dicen sus amigos
Lo que dice el jefe
Lo que dicen las personas —

influyentes 2
4

¢QUE VE?
¢ © En su entorno
En sus amigos
En el mercado

¢QUE DICE Y HACE?
Actitud en publico
Aspecto
Comportamiento hacia los clientes
ESFUERZOS RESULTADOS
Miedos Deseos/necesidades
Frustraciones Medida del éxito
Obstaculos Obstaculos
b R 4¢ Fordo Adaptacén



Un Mapa de Empatia es una herramienta en la que se
organizara la informacién recopilada en una
entrevista segun los distintos grupos.

la Tarjeta Persona nos permite organizar
sistematicamente la informaciéon que tenemos de
nuestros actores relevantes, identificando claramente
quiénes son, que necesitan y desean y cdmo se ven
afectados por nuestro negocio.

3 El emprendimiento  psinhacienda
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EMPATIZAR

@t Fondo Adaptacién



El objetivo por lo tanto debe ser
siempre superar o mejorar las
expectativas de las personas en
cualquiera de los contactos que
mantienen con la empresa previo,

durante o post compra.
ek
\ — I . .

. El emprendimiento  psinhacienda Ir FDndD A‘dapta(:ién
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@

Ejercicio ayudemos a Chochequin a resolver la hoja 3 de trabajo

Hoja de trabajo 03

Describe las caracteristicas de los clientes de tu emprendimiento.

Cliente potencial

Caracteristicas

Antecedentes comerciales

X El em imi oA o
ey prendimiento -
g’;’ es de todos Minhacienda
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¢CUAL ES EL PASO

¢QUE ES ¢{COMO SE A SEGUIR iMANOS A
CONSTRUYE? _ LA MASA!
N JTBD?
UNJ LA PROPUESTA
DE VALOR?

3 El emprendimiento  peinhacienda
es de todos
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¢ QUE ES
UN JOB
T0
BE

BRIMERO
DONE HABLEMOS

EN ESPANOL

@t Fondo Adaptacién
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NSAR DISTIN

MIENTAS PARA PE|

IKNOVACIO




ES EL PROCESO POR EL CUAL
UN CONSUMIDOR ATRAVIESA
CUANDO QUIERE
TRANSFORMAR SU
SITUACION/VIDAACTUAL EN UNA

NO PUEDE PORQUE H
BARRERAS QUE SE LO IM

A
IDEN

QUE PREFIERE MEJOR, %ERO

INNOVACION

HERRAMIENT,

@t Fondo Adaptacién



iES EL PROPOSITO SUPERIOR DEL POR QUE LA
GENTE COMPRA PRODUCTOS

7 5L omprendimiento | Minhacienda < Fondo Adaptacion



FUNCIONALES

ELEMENTOS
RACIONALES DE
USO....iTAREAS
OPERATIVAS!

@t Fondo Adaptacién




s EMOCIONAL: =
ES
azerceocEERSONA

- Fondo Adaptacion




EMOCIONALES X
S SOCIALES s k

ELEMENTOS

DE

PROYECCIO ©
N ANTE LOS Jy

eeeeeeeeeeeee
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VOLVAMOS AL TALADRO. ..

EL PUNTO FOCAL ES LA
CIRCUNSTANCIAY SUS
APROXIMACIONES




El emprendimiento  winhacienda

PERSON
AL

SENTIR QUE SOY
CAPAZ

VER MI CASA
LINDA SER
INDEPENDIENTE

SOCIAL

QUE ME VEAN COMO
UNA BERRACA
MOSTRAR QUE Ml
CASAES LAMEJOR

@t Fondo Adaptacién




VOLVAMOS
AL T

HACER UN HUECO DE MEDIA
PULGADA

« DEJAR TODO EN ORDEN
« NO DANAR LA PARED
« NO CANSARME




PASO 3 — PROFUNDIZANDO EN LO QUE ENCONTRE

L™l El emprendimiento  pinhacienda
L2l es de todos

Harras 0¢ coread
con Trozos de aréndanos y nueces
Coved Bar with (v et

e pond i ey

FUNCIONAL

* DARLE ENERGIA A MI CUERPO
* CALMAR EL HAMBRE

PERSONAL

* NO ESTAR DE MALGENIO
* CUMPLIR MI META DE BAJAR
PESO

SOCIAL
*  MOSTRAR TODO MI
POTENCIAL

* PARAVERME MEJCR

@t Fondo Adaptacién



PASO 4 —EL JTBD FINAL

CUANDO

PICO ENTRE COMIDAS

Barvas ¢ ceread
con Trozos de ardndandos Y nueces
Corredt Bar with (v ardovriot and uss paotes

o

QUIERO
MANEJAR MI ALIMENTACION

PARA PODER

CALMAR EL HAMBRE Y VERME
MEJOR

L™l El emprendimiento  pinhacienda
L7 es de todos
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Ayudemos a chochequin a desarrollar la hoja 5.

De acuerdo con lo anterior, identifica cada una de las motivaciones de tu emprendimiento.

Dolor

Jobs funcionales Jobs emocionales Jobs sociales

L™ El emprendimiento = peinhocienda
@l es de todos
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Hoja de Trabajo 05

Motivaciones

Dolor

Actores: productores:

Perdida del producto, el producto se paga a un precio bajo, no hay transporte para sacar el producto.

Actores: clientes potenciales:  portafolio de materias primas homogéneo (trigo, maiz)
Falta innovacion en productos que tenga alto nivel nutricional con materias primas diferentes.

Jobs funcionales Jobs emocionales Jobs sociales
Preparar alimentos suaves y nutritivas Sabor agradable al paladar - Mostrarme con energia.
A porte mutriciOn a mi organismo. Darle energia a m1 cuerpo - Buen salud.

Calmar el hambre

L™ El emprendimiento = peinhocienda
@l es de todos
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Propuesta de Valor

MI PRODUCTO/SERVICIO:

éProduce los resultados que el
cliente desea?
éLe hace su trabajo mas facil?

@ OF ALEGRIAS éLe crea consecuencias
positivas?
¢Cumple el deseo que tienen?
M| :)_I ~ ¢Ayudan a que su compra sea
pramcros  facil?

é¢Generan las consecuencias
que los clientes buscan?

ALIVIADORES DE
FRUSTACIONES

¢Generar ahorro al cliente?
¢Provoca que mis clientes se sientan mejor?
¢Elimina los riesgos que le asustan?
éPone fin a sus dificultades?
¢Genera soluciones, a través de introducir novedades,
mejorar el rendimiento y la calidad?
Maria de los Angeles Lucero Bringas PhD ¢Reduce las preocupaciones del cliente?

ol 5L coerendimiento | Winhacienda Socya 4 Fondo Adaptacién




Ayudemos a chochequin a definir la propuesta de valor

Hoja de trabajo 06
Propuesta de Valor

De acuerdo con lo anterior escribe la propuesta de valor de tu emprendimiento.

Propuesta de valor

L™l El emprendimiento  pinhacienda
L7 es de todos
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Hoja de Trabajo 06

4
Propuesta de Valor

De acuerdo a lo anterior, escribe |a propuesta de valor de tu emprendimiento.

Propuesta de Valor

Crear mezclas de harinas a base de productos agricolas de la region (platano de chochoco, maiz v yuca), que aporten valor
nutricional v alternativas de preparacion en la industria alimenticia.

"Las mezclas de harina NutriGram, alimentan y aportan desarrollo de la kgion”




Lean Canvas, éen que consiste?

B a [ | 9
» | Ssoluciones ” ’
e all - T 1
Problema i | % “ : F 0
Lo ch . | A
P | o e Fge 2 1] = 5
R ? .’?)’). ?g?' n Métricas ; | 33 ““\ M
s | q =  Z E
@) R 5 | | - R
| | | =
D [ | L7 | | ° C
e vl M| | MR R ) 4 el —
U : A
C 7 I 6 it D
T Estructura de Costes I Flujo de ingresos i £ O
ot ' i
@) : -
Producto | Mercado
Video explicativo



y2mate.com - MODELO DE NEGOCIO LEAN CANVAS PARA ESTUDIANTES_v240P.mp4

El modelo de negocios es:

Plan de
negocio

G fedriiviiiang < Fondo Adaptacién




PROBLEMA SOLUCION PROPUESTA DE
3 problemas 3 funcionalidades | ' -OR UNICA
principales principales Simple, clara,
completa,
mensaje que
declare porque es
diferente y vale la
METRICAS pena comprarle
ALTERNATIVAS CLAVE
EXISTENTES Actividades clave
que vaamedir | CONCEPTOA UN
ALTO NIVEL
ESTRUCTURA DE

CoggsvTa?lséble de productos
vendidos
Soporte al cliente/ Devoluciones
Costo de adquisicion de clientes
Costos de distribucion, operacionales

EL emprendimiento  pinhacienda |

es de todos

Socya

Encajando laspiezas

Los primeros 10 pasos del Emprendedor

VENTAJA

COMPETITIVA SEGMENTO DE
CLIENTES

No puede ser Clientes objetivo

facilmente

copiado

CANALES ADAPTADORES

Camino a los TEMPRANOS DISCURSO

clientes DE VENTA
(PITCH)

@t Fondo Adaptacién



VALDACON:

——o— o o o

ENTREVISTAS FOCUS GROUP INTENCION BASES DE EVIDENCIAS
DE COMPRA DATOS DE COMERCIALES
CLIENTES REDES SOCIALES

e 3 imiento [REEE R 4
Gl o oo heamonto Minhacienda® SOC'F-- (o -« Fondo Adaptacion



Participacion comunitaria

Preguntas

S OCﬁVCI .I < Fondo Adaptacion
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Gracias

s 4

Gramalote econdémica

L™l El emprendimiento  pinhacienda
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