
CAPACITACION PLANES DE 
NEGOCIOS



 SALUDO Y PRESENTACION DE LOS PARTICIPANTES

 DINAMICA PARA ACTIVIDAD  DE PRESENTACION Y ROMPER EL HIELO.

 MENSAJE DE REFLEXION

 SOCIALIZACION DE LA CARTILLA

 REGLAS DE CONVIVENCIA

 INICIO UNIDAD NUMERO UNO.

AGENDA DEL DIA



Conociéndonos…

Nombre completo

Ocupación actual

Nivel de desarrollo  

De la idea de negocio

Expectativas que se  

tienen frente al taller



Dinámica

“Quien eres y que traerás 
a mi fiesta”



Mensaje para iniciar la capacitación

“El mejor momento para plantar un 

árbol fue hace veinte años. 

El segundo mejor momento es ahora” -
proverbio chino.

Video de inicio

y2mate.com - No Tengas Miedo a Comenzar de Nuevo  Vídeo de Motivación para Emprendedores _480p (1).mp4


SOCIALIZACION DE LA CARTILLA

Cartilla guía PN.

Información teórico –practica

Conceptos claros

Guiada por chochequin

Tiene 8  unidades

Por semana se ven dos 
unidades



Reglas de convivencia



Desarrollemos la pagina 5 de la cartilla, con letra clara.



Datos de interés.

Para el tercer trimestre de la vigencia del 2020 el número de
empresas en Colombia se incrementó en un 2,9%

Paso de 82.371 unidades en Julio a 84.724 empresas

99,5%3 son microempresas , Las actividades económicas que
tuvieron mayor crecimiento son los siguientes: sectores de
servicios, comercio e industria,





TEMAS

¿Qué es la metodología Lean? 

Lean Canvas: un lienzo para emprendedores

El qué  

El quién

El porqué

El cómo

LEAN CANVAS



La metodología Lean busca impulsar el desarrollo de nuevos 
productos y dotarlos de un valor mayor de cara al cliente y, al 
mismo tiempo, eliminar las ideas que no son tan efectivas.



Qué Todo inicia con una idea
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OBSERVACION
PERCEPCION













Creatividad: Es la generación de ideas útiles y
novedosas (Stein).

Es el proceso de generar ideas originales que
tengan valor (Ken Robinson).



Ser Creativo consiste en ser capaz 
de ver las cosas de manera 
diferente…

http://images.google.es/imgres?imgurl=http://www.icretcreatividad.com/archivos/creatividad.jpg&imgrefurl=http://librefinancieramente.wordpress.com/category/ser-excelente/&usg=__1nzpIiZi5ENTVhnuknLUGS4t358=&h=493&w=346&sz=23&hl=es&start=7&tbnid=WNjyMlnPyfs73M:&tbnh=130&tbnw=91&prev=/images?q%3Dser%2Bcreativo%26gbv%3D2%26ndsp%3D20%26hl%3Des%26sa%3DN


Consiste en hacer surgir de una idea nueva.

(Es el medio que nos permite solucionar un

problema)

Creatividad

Aplicar de forma práctica la idea que se nos ha

ocurrido para solucionar el problema.

(Es el fin)

Innovación



IDEAR

Encontrar soluciones innovadoras a los problemas que se 
plantearon en el paso anterior.
Preparación de la entrevista.



¿Por qué es  
importante
innovar ?

La
innovación  
GENERA
flexibilidad

La 
innovación  
diferencia a
las  
empresas y
las vuelve
competitiva
s



INVENTO Vs INNOVACIÓN

INVENTO.
“Idea que no se ejecuta”.

INNOVACIÓN
“Idea ejecutable –
CENTRADA EN UN
DOLOR”.



Invento Vs Innovación

Dolor 
solucionado?



Ana se le ocurrió vender un pantalón para picnic? -tendría éxito? 
Que dolor le apuntaría?

Invento Vs Innovación



A Ben continuamente se le
presentan problemas con la
lactosa, entonces decide crear un
empresa que fabrica y distribuye
boxers para hombre y mujer
antiolorosos de gases, ud lo
compraria?...

es crear ropa interior con compresas de 
carbón vegetal, material capaz de diluir 

el olor de las flatulencias.

Invento Vs Innovación



LA INNOVACIÓN TRASCIENDE 

EL  STATUS QUO DE LA 

COMPETENCIA O  MERCADO

SER

DIFERENTES



 La Innovación de los productos

 La Innovación de Procesos

 La Innovación Organizacional



Innovación Incremental 

Innovación Evolutiva 

Innovación Disruptiva

NIVELES DE 
INNOVACIÓN



OBJETIVO
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SOLUCIONAR  

PROBLEMAS

ATENDER  

NECESIDADES

SATISFACER  

DESEOS



Video

Como identificar las ideas de negocios.

y2mate.com - Millonario a los 14 años vendiendo galletas para perros  Rys Ruffery _480p.mp4


Quién

 SE LE SOLUCIONAN

PROBLEMAS 

 ATIENDEN NECESIDADES  

 SATISFACEN DESEOS

PROTAGONISTA



A QUIÉNVES?



Perfil del  Cliente



La Empatía

La clave..







EJERCICIO I
Innovar a partir de un 

problema 



1. Perdida de los cultivos en cosecha.

2. Comercialización de los productos

del sector primario con poco valor

agregado.

3. Falta de industria en la región.

4. Falta de oferta de productos locales,

que hacen parte de la canasta

familiar.



Realicemos la hoja de trabajo 1.  
Ayudemos a chochequin









Mapa de 
empatía



EMPATIZAR

Un Mapa de Empatía es una herramienta en la que se
organizará la información recopilada en una
entrevista según los distintos grupos.

la Tarjeta Persona nos permite organizar
sistemáticamente la información que tenemos de
nuestros actores relevantes, identificando claramente
quiénes son, que necesitan y desean y cómo se ven
afectados por nuestro negocio.





Ejercicio ayudemos a  Chochequin a resolver la hoja 3 de trabajo 





¿QUÉ ES

UN  JOB

TO

BE

DONE?PRIMERO

HABLEMOS

EN ESPAÑOL



TRABA

JO
A  

REALIZ

AR



ES EL PROCESO POR EL CUAL

UN CONSUMIDOR ATRAVIESA 

CUANDO  QUIERE 

TRANSFORMAR SU  

SITUACION/VIDA ACTUAL EN UNA 

QUE  PREFIERE MEJOR, PERO 

NO PUEDE  PORQUE HAY 

BARRERAS QUE SE LO  IMPIDEN



¡ES EL PROPOSITO SUPERIOR DEL POR  QUE LA 
GENTE COMPRA PRODUCTOS



FUNCIONALES

ELEMENTOS 
RACIONALES DE 
USO…¡TAREAS

OPERATIVAS!



EMOCIONAL

ES  

PERSONA

L

ELEMENTOS DE AUTO GRATIFICACIÓN O

VALIDACIÓN



EMOCIONALES  
SOCIALES

ELEMENTOS 

DE 

PROYECCIÓ

N ANTE LOS

DEMÁS



VOLVAMOS ALTALADRO…

EL PUNTO FOCAL ES LA 

CIRCUNSTANCIA Y SUS

APROXIMACIONES



FUNCION

AL

ABRIR 

EL 

HUEC

O

PERSON

AL
SENTIR QUE SOY

CAPAZ

VER MI CASA 

LINDA  SER

INDEPENDIENTE

SOCIAL
QUE ME VEAN COMO 

UNA  BERRACA

MOSTRAR QUE MI 

CASA ES  LA MEJOR



VOLVAMOS

ALTALADRO…

HACER UN HUECO DE MEDIA

PULGADA

• DEJAR TODO EN ORDEN

• NO DAÑAR LA PARED

• NO CANSARME







Ayudemos a chochequin a desarrollar la hoja 5.





Propuesta  de Valor



Ayudemos a chochequin a definir la propuesta de valor
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Lean Canvas, ¿en que consiste?

Video explicativo

y2mate.com - MODELO DE NEGOCIO LEAN CANVAS PARA ESTUDIANTES_v240P.mp4


El modelo de negocios es: 

Plan de 
negocio



Cómo  hago
que  Suceda

Encajando las piezas

Los primeros 10 pasos del Emprendedor



VALIDACIÓN:

ENTREVISTAS FOCUS GROUP INTENCIÓN

DE COMPRA

BASES DE

DATOS DE

CLIENTES

EVIDENCIAS  

COMERCIALES  

REDES SOCIALES



Participación comunitaria

Preguntas



Gracias


